SITz UEEE

_ WIRTSCHAFTSKAMMER OBERDSTERREICH bau.energie.umwelt cluster
consulting Tischler und Holzgestalter niederdsterreich

Projektskizze Benchmark+

Das Tischlerhandwerk muss sich zunehmend Herausforderungen stellen: Digitalisierung, neue
Kundenwiinsche und komplexere Prozesse, zahlreiche Managementaufgaben.

Um diese Entwicklungen erfolgreich zu meistern hat die Landesinnung der Tischler und Holzgestal-
ter Niederdsterreich in Kooperation mit .S.1.T.Z Consulting und dem ecoplus Bau.Energie.Umwelt
Cluster Niederosterreich das Projekt Benchmark+ entwickelt.

Die Kooperationspartner werden sich darin miteinander vernetzen und vertrauensvoll voneinander
lernen. Zudem ist ein Vergleich der branchenspezifisch relevanten Kennzahlen (Benchmarking) so-
wie die Behandlung relevanter Themenschwerpunkte geplant.

Projektziele

= Starkere Vernetzung > RegelmaRiger Erfahrungsaustausch
= Miteinander vergleichen > Benchmarking

= Voneinander Lernen ——— Erfahrungsaustausch

= Von Anderen Lernen > Impulse von aul3en

= Beratungsunterstutzung - Optional, wenn erforderlich

Die Projektinhalte werden auf die Winsche und Bedurfnisse der teilnehmenden Tischler maf3ge-
schneidert > Einteilung in 2 Pakete:

Projekt — Basispaket

Benchmarking = Anonymisierter Kennzahlenvergleich
= individuelle Rickmeldung am Unternehmensstandort

6 moderierte ERFA-Tref- = 6 Themenschwerpunkte, die von den Projektpartnern
fen wahrend der Projektlauf- festgelegt werden
zeita 1,5 Tage = 6 Betriebsbesichtigungen

= 6 Impulsvortrage zu den Themenschwer-punkten

Einzelbetriebliche Unter- = Ableitung von Handlungsoptionen und Potenzialen
stitzung auf Basis des Benchmarkings
durch .S.1.T.Z. Consulting = bedarfsorientierte Unterstlitzung, wenn erwiinscht

= gesamt 40 Beratungseinsatze & 0,5 Tage abrufbar
(durchschnittlich 4 x 0,5 Tage pro Projektpartner)

Projektstart: Herbst 2019 (geplant)

Projektdauer: ca. 24 Monate
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WIRTSCHAFTSKAMMER OBEROSTERREICH bau.energie.umwelt cluster

- CcOnsulting Tischler und Holzgestalter niederosterreich

Fixe Inhalte

Benchmarking = Kennzahlenvergleich
= Potenziale erkennen IIII
= Handlungsoptionen ableiten

Optionale Inhalte*

Digitalisierung = Bewusstsein fir Herausforderungen schaffen PP
= Wesentliche Treiber p)
= Datenschutz L:l
Marktbearbeitung = Zielgruppen
= Vertriebspolitik "@:.
= Verkaufsgesprache erfolgreich fiihren [~
Mitarbeiterfliihrung = Fdhrung allgemein
= Umgang mit Mitarbeitenden ‘0&
= Umgang mit Konflikten -
Prozessoptimierung = Verkauf
= Planung (‘ -
= Produktion & Montage /‘
Nachfolgeplanung = Interne LOsSung?

= Externe Losung? ) )
= |nteressensabgleich Ubergeber / Ubernehmer
(m/w)
* Beispiele — Festlegung der gewiinschten Themen erfolgt durch die ERFA Gruppe

Projektkosten: Beispiel-Rechnung fur 10 Unternehmen

Basispaket € 9.500.- pro Unternehmen
Erweiterungspaket (optional) € 1.000.- pro Halbtag
Basispaket gesamt € 95.000.-
Erweiterungspaket (Annahme: 2 Tage pro Unternehmen) € 40.000.-

> Projektkosten gesamt € 135.000.-

Nach Abzug der Kooperationsforderung (max. 50% als Zu-
schuss im Nachhinein, bei angenommener Foérderbarkeit aller € 67.500.-
10 n6. Unternehmen)

Kosten pro Unternehmen inkl. 2 Tage einzelbetrieblicher

Beratung nach Abzug der Forderung, netto €6.750.-

Kostenteilung: Die Projektkosten hdngen von der Anzahl der Projektpartner ab. Je mehr Betriebe
» desto glnstiger pro Betrieb! Zusétzlich zu den Workshops in der Gruppe kénnen nach Bedarf
individuelle, einzelbetriebliche Beratungstage zusétzlich gebucht werden.

Bei Interesse und Fragen: Johannes Zeilinger, Tel.: 0664/601 19 661, j.zeilinger@ecoplus.at
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